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Wovon willst du MEHR ? Wovon GENAU ?

Generell:

mehr Umsatz?

mehr Kunden?

mehr Zeit?

mehr Unabhangigkeit ?
mehr Planbarkeit ?

Konkret und spezifisch, z.B.:

mit DIESEN Kund:innen klappt es besonders gut/méchte ich mehr arbeiten
dieses Produkt méchte ich doppelt so oft verkaufen

ich méchte 1/3 weniger Termine/Calls pro Woche haben

ich méchte bis Jahresende meinen “recurring revenue”-Anteil, das monatlich
wiederkehrende Einkommen, um 50% gesteigert haben

im nachsten Launch méchte ich die doppelte Anzahl Kund:innen in meinem Kurs

Reflexionsfrage: Deine “goldenen Ziele” 2025

Warum will ich diese Ziele erreichen ?

Welche Gewohnheiten braucht es (Dinge, die ich regelmafig wiederkehrend tun
muss, um dieses Ziel zu erreichen)?

Welche Faktoren, Glaubenssatze oder Gewohnheiten kénnen. mich beim Erreichen
meiner Ziele behindern ?

Deine Produkte / Marketing / Verkauf

Womit machst du AKTUELL den meisten Umsatz ?

Welches Produkt soll kiinftig die Tragschicht sein?

Sind deine aktuellen Produkte/ Produkt-Suite dein Sprungbrett flr deine Ziele ?
HAST du eine gut aufeinander abgestimmte Produkt-Suite?

Hand auf’'s Herz: 10x so viele Kunden - welches Offer vertragt das, welches nicht?
Wo kommen deine Kund:innen her - gibt es eine klare Kundenreise?

Hast du gut aufeinander und auf deine Produkte abgestimmte Marketing- und
Verkaufsprozesse ?

Business-Support

Hast du bereits einen Coach/Mentor/Mastermind fur das nachste Jahr ? Keine Selbstandige
und Unternehmer:in sollte “ohne” sein. Wenn ich das sein soll, schau meine Angebote an.
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Platz fur deine Notizen / Antworten
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